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" CRIADORES

- DE GANHOS

O que vocé pode oferecer para o seu cliente para ajuda-lo a

GANHOS

O que faz o seu cliente feliz? Quais resultados sdo esperados e

atingir seus ganhos? Como pretende ajuda-lo a conquistar seus
objetivos? Seja especifico em quantidade e qualidade.

o que faria ele ter suas expectativas superadas? Pense nos
beneficios sociais, operacionais e ganhos financeiros.

PRODUTOS
& SERVICOS

Quais sao os produtos e servicos que vocé pode

TRABALHO
A SER FEITO

Qual é o trabalho que o seu cliente esta tentando realizar?

oferecer ao seu cliente para que ele conclua o
trabalho que precisar feito? . e
Quais s30 os seus principais diferenciais e Este trabalho pode envolver suas atividades operacionais ou
principalmente, por que o que vocé oferece sociais. Quais as necessidades basicas de seu cliente

30 & u " emocionais e pessoais)?
ndo é uma “bala de prata”? ( p )

DORES

O que esta aborrecendo ou perturbando o seu cliente?
O que esta impedindo-o de concluir o seu trabalho?
Basicamente o que esta obstruindo suas atividades?

ALIVIO DAS DORES

Como vocé pode ajudar o seu cliente a aliviar estar dores?
Seja especifico sobre como ird ajuda-lo.
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