PRODUTO

EXEMPLO

Objetivo:
Melhorar a experiéncia do usuério

Resultados Chave (KR):

Reduzir a taxa de bugs de 5% para 2%
Aumentar em 30% a satisfacdo do usuario

PRODUTO

EXEMPLO

Objetivo:
Entregar novos momento WOW

Resultados Chave (KR):
Entregar 3 novas features
Langar novo Dashboard

MARKETING

EXEMPLO

Objetivo:
Cansar o time de vendas

Resultados Chave (KR):

Gerar 90 oportunidades de mercado
Garantir 200 leads qualillcados

MARKETING

EMPRESA

EXEMPLO

Objetivo:
Ser lider no Brasil

Resultados Chave (KR):

Alcancar a marca de 100 mil usuarios
Aumentar a receita recorrente em 50%
Elevar o NPS de 32 para 40

Fechar o ano com o EBITDA de 15

VENDAS

EXEMPLO

Objetivo:
Vender como um louco

Resultados Chave (KR):

Elevar a taxa de vendas para 43% dos
leads qualilcados

Garantir 35k em novas receitas

VENDAS

COSTUMER SUCCESS

EXEMPLO

Objetivo:
Encantas os clientes

Resultados Chave (KR):

Reduzir os churn de 2% para 0,5%
no periodo

Elevar em 2k a recorréncia mensa

COSTUMER SUCCESS

CANVAS OKR

FINANCAS

EXEMPLO

Objetivo:
Garantir a saude Onanceira da empresa

Resultados Chave (KR):

Reduzir em 5% os custos operacionais
Reduzir de 25% para 23% os custos Oxos
Manter margem de erro do orgamento
abaixo de 4%

FINANCAS
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